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CUPRINS

Durata totală – 6:23 h

Introducere							�        12:25

Capitolul unu – Început rapid – două săptămâni		�   57:58

Capitolul doi – Leadershipul simplificat			�    38:22

Capitolul trei – Productivitatea simplificată			�    28:05

Capitolul patru – Strategiile de afaceri simplificate		�   40:48

Capitolul cinci – Mesajele simplificate			�    28:20

Capitolul șase – Marketingul simplificat			�    28:58

Capitolul șapte – Comunicarea simplificată			�    27:56

Capitolul opt – Vânzările simplificate			�   30:15

Capitolul nouă – Negocierea simplificată			�    20:58

Capitolul zece – Managementul simplificat			�    36:32

Capitolul unsprezece – Execuția simplificată			�    27:31

Felicitări							�        04:20
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BROȘURĂ

Afacerile simplificate

60 de zile în care să devii as în leadership, vânzări, marketing, execuție,  
management, productivitate personală și nu numai

de Donald Miller

Punctul 1 

Competențele fundamentale ale unui profesionist orientat spre valoare
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Punctul 2 

Punctul 3 
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Punctul 4

Punctul 5

 

Punctul 6

              

Componentele unei pâlnii de vânzări marca „Marketingul simplificat”
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Punctul 7 

INTRIGĂ: Eroul nostru trebuie să găsească și să 
aresteze un terorist. 

INTRIGĂ SECUNDARĂ: Eroul nostru trebuie să găsească bom-
ba din clădire. 

URMĂTOAREA  
INTRIGĂ SECUNDARĂ:

Eroul nostru găsește o ghicitoare lân-
gă bombă, pe care trebuie să o rezolve. 

URMĂTOAREA  
INTRIGĂ SECUNDARĂ:

Eroul nostru își dă seama că ghicitoa-
rea conține informații personale. Aten-
tatorul îl cunoaște. 

URMĂTOAREA  
INTRIGĂ SECUNDARĂ:

Eroul nostru rezolvă ghicitoarea și își 
dă seama că atentatorul este fratele 
lui. 

URMĂTOAREA  
INTRIGĂ SECUNDARĂ:

Eroul nostru trebuie să-și găsească fra-
tele pe care nu l-a mai văzut de 20 de 
ani.

O prezentare este ca un film de la Hollywood. 
Se bazează pe intriga principală și pe intrigile secundare. 

INTRIGĂ: Democrații și republicanii trebuie să își 
unească forțele în beneficiul oamenilor. 
INTRIGĂ SECUNDARĂ: Trebuie să ne 
unim forțele pentru a asigura egalita-
tea de șanse în educație.  

URMĂTOAREA  
INTRIGĂ SECUNDARĂ:

Trebuie să ne unim forțele pentru a re-
zolva problema costurilor ridicate ale 
medicamentelor. 

URMĂTOAREA  
INTRIGĂ SECUNDARĂ:

Trebuie să ne unim forțele pentru a 
asigura egalitatea în fața legii fiscale.

Structura simplificată a unei povești
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Punctul 8 

Formularul de o pagină

Punctul 9


